
Wir expandieren mit neuen Produkten! Daher suchen wir engagierte und teamfähige Köpfe, die sich 
neuen Aufgaben stellen wollen. Als Mitglied des Vertriebs erstellen Sie in Zusammenarbeit mit den 
technischen Abteilungen kommerzielle und technische Angebote für unsere Kunden weltweit. Sie 
berichten direkt an den Territory Sales Manager. Zu Ihren zukünftigen Aufgaben gehört: 
 
 Marktbeobachtung und -analyse für Deutschland und Europa 
 Projekt-Akquisition und Potenzial-Identifikation 
 Bewertung von Projektanfragen und Ausschreibungen 
 Angebotserstellung mit Unterstützung durch unseren Sales Support im Projektteam 
 Präsentationen, Verhandlungen und Vertragsabschlüsse 
 Begleitung der Auftragssteuerung und -abwicklung 
 Repräsentanz des Unternehmens bei Veranstaltungen, Messen, Kunden-Events etc. 

 
 
 
 Eine mehrjährige Vertriebserfahrung mit verfahrenstechnisch anspruchsvollen Investitionsgütern, 

vorzugsweise in den Bereichen Energie, dezentrale Stromerzeugung oder Oil & Gas 
 Eine Ausbildung und/oder Berufserfahrung welche die Balance zwischen Technik und 

kommerziellen Sachgebieten herstellt, gerne ein Studium Bereich Wirtschaftsingenieurwesen, 
Elektrotechnik oder Maschinenbau 

 Reisebereitschaft 
 Ausgeprägtes Kommunikationsgeschick 
 Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse 
 Eine selbständige Arbeitsweise, Hands-On-Mentalität und Freude daran, auch einmal über den 

Tellerrand hinauszuschauen 
 
 
 
 Eine anspruchsvolle und abwechslungsreiche Position, in welcher Sie selbständig agieren können 
 Mitarbeit in einem erfahrenen Team mit offener Kommunikationskultur und flachen Hierarchien 
 Ein leistungsorientiertes und attraktives Gehalt 
 Persönliche und fachliche Entwicklungsmöglichkeiten nach einer intensiven Einarbeitungsphase 
 
 
 
Der Standort Overath liegt zentral in NRW und die Großstädte Köln, Bonn und Düsseldorf sind zeitnah 
zu erreichen. Die Region bietet einen hohen Freizeitwert mit einem breiten kulturellen Angebot und der 
naheliegenden Natur. 

Ihre Aufgaben bei uns 

Lindenberg-Anlagen GmbH 
Personalmanagement – Frau Braams 

Hoffnungsthaler Str. 41 
D- 51491 Overath 

Telefon: +49 (0)2204 – 48 103 0 
personal@lindenberg-anlagen.de 

www.lindenberg-anlagen.de 

lindenberg-anlagen.de 

Vertriebsingenieur 
(m/w/d) in Vollzeit 

Bitte richten Sie Ihre aussagekräftige Bewerbung 
unter Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung und dem  

frühestmöglichen Eintrittstermin an: 

Ihr Profil 

Wir bieten Ihnen 

Wir sind einer der innovativsten Anbieter für Anlagen im Bereich der elektrischen Energieanlagen.  
Die Lindenberg-Anlagen GmbH ist ein führender Hersteller von Diesel- und Gasstromerzeugern für den 
weltweiten Einsatz in der Marine und in der Industrie. Unser Portfolio erstreckt sich von standardisierten 
Stromerzeugern über kundenspezifische Sonderaggregate bis hin zu schlüsselfertigen Kraftstationen. 
Zusätzlich arbeiten wir als Auftragsfertiger für namhafte Kunden, z. B. in den Bereichen Stahlbau, 
Maschineneinhausungen und Abgasschalldämpfer. Unsere Sonderlösungen und die Qualität unserer 
Produkte inklusive dem Service werden seit 70 Jahren in der Branche geschätzt. Am Standort in Overath 
(bei Köln) beschäftigen wir ca. 100 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter. 
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